
The modern way to send proposals.



Envío de propuestas 
"The Modern Way"



EQUIPO DE VENTAS 😀

HUÉSPED 😍
Las ofertas tardan días o semanas Las ofertas toman minutos

Respuesta rápida
Precios claros
Fácil de aceptar

Caos administrativo
Revisiones lentas
Sin seguimiento

Larga espera..
PDF adjuntos

Papel + Escáner

ModernoAntiguo

PDF

Elevada conversión
Trabajo más rápido
100% seguimiento



 

- Ofrecer una experiencia más moderna al cliente que podrá abrir las propuestas de forma responsive desde cualquier 

dispositivo, con un layout personalizado y firmar la propuesta directamente online

 

- Agilizar el proceso de envío de propuestas y reducir el "ping-pong" de emails con el cliente

 

- Automatizar el seguimiento recibiendo notificaciones directamente al correo y enviarlas al cliente también

 

- Trabajar cualquier tipo de petición a través de plantillas automatizadas

 

-Firmar contratos directamente online

 

-Pedir los datos de facturación del cliente en el momento de aceptar en contrato

 

- Obtener estadísticas presionando un solo botón para que el sistema las genere de forma automática

 

Porque usar Proposales? 
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Desglose de RFP y gestión de propuestas con 
Proposales 

lead entrante Negociación + seguimiento 
con�rmación 

y �rma del 
contrato

creación de 
la propuesta
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u
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Proposales™ te permite ahorrar al menos 40 min en 

operaciones, permitiendote ser 
4 veces más rapido integrandose con Mews 

 

⚡  4x más ràpido

 



Permite aumentar tu conversión
Responde a las RFP en cuestión de minutos con un formato de propuesta interactivo y 
basado en la web para ofrecer a su cliente una experiencia de reserva moderna que le 
brinda información esencial.

Introduction



Una experiencia 
moderna

Introduction

Una experiencia basada totalmente en la web, 
interactiva, apta para móviles, visualmente 
atractiva y extremadamente rápida. 
 
Cuanto más rápida y atractiva sea la 
experiencia, mayor será la conversión. 



Crea, envía y da 
seguimiento a 
propuestas en 
segundos

Permita que los equipos de ventas 
creen, envíen y respondan más 
rápido con el fin de reducir costes 
mientras convierten las RFP en 
ofertas aceptadas.

Introduction



Notificaciones al hotel
•

•

•

•

•

•

•

Abierta: Tan pronto como el cliente abre la propuesta 

por primera vez.

 
Tiempo de seguimiento: cuando la propuesta está a 

punto de vencer

 
Caducada: Si transcurre la fecha de caducidad sin que 

la propuesta sea aceptada/rechazada o prorrogada.

 
Aceptada: Cuando la propuesta es aceptada.

 
Rechazada: Si el receptor rechaza la propuesta.

 
Dirección de correo electrónico incorrecta

 
Información de la factura recopilada

 

Introduction



Notificaciones al cliente

•

•

•

•

 
Propuesta con contrato recibida: cuando envías una 

propuesta a un destinatario, este recibe tu 

propuesta, junto con un mensaje personalizado

 
Propuesta actualizada: si la propuesta se actualiza, 

la nueva versión de la propuesta se envía al cliente. 

 
Fecha de validez actualizada: Si el remitente decide 

actualizar la fecha de validez de la propuesta, se 

envía la propuesta original con una nueva fecha de 

validez. 

 
La propuesta ha caducado: si la fecha de 

vencimiento pasa sin que se tome una decisión sobre 

la propuesta, el cliente recibirá un correo electrónico 

explicando que la propuesta ya no es válida.

 

Introduction
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Personalización visual 

import your logo, fonts, colors, images and videos

Acepta

 Selecciona

 + -



Calendario

Podrás tener una vista general de 
todas las cotizaciones enviadas 
(activas y ya aceptadas), 
desglosadas por mes o semana 



Accepted

Sella el trato de la forma moderna. 
Luego solicita detalles de 
facturación y genera enlaces de 
pago automáticos y, así, crear un 
proceso fluido para todos.
 
 

Firma electrónica
Proforma
Factura
Pago



Enfócate en 
los datos

Introduction

Basado en datos 100% estructurados 
que le ayudan a entender su 
performance a través de un formato 
de propuesta interactiva.
 
✓ Comienza a supervisar, 
comprender y optimizar el proceso 
de distribución y venta de Grupos y 
MICE.
 
✓ Comprenda el ROI (y el ROAS) de 
cada canal y realice un seguimiento 
desde la solicitud de propuestas 
hasta el cierre. 

Ejemplo: Una campaña con 

'source=email_footer' generó 40.000 euros de 

ingresos durante el primer semestre.



Mejores resultados

Introduction

Con una creación, seguimiento y manejo de 
solicitudes más rápido, tu equipo podrá lograr 
mejores resultados.



Integraciones 
disponibles
Puedes solicitar que las siguientes integraciones 
se agreguen a tu cuenta



Que incluye la colaboración

Introduction

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

Crear propuestas interactivas en segundos

Propuestas y contenido Multi lengua (más de 30 en la plataforma) 

Layout personalizable

Editar una propuesta enviada

Firma electrónica ILIMITADAS y legalmente vinculantes entre el hotel y el cliente (contrato)

Venta adicional de servicios extras (upselling) directamente en la propuesta

Recolectar los datos de facturación del cliente a través de un formulario automático

Estadísticas con datos sobre conversión total, equipo etc..

Formación sobre el uso de la plataforma en Español con agente dedicado

Seguimiento continuo con un agente dedicado

usuario de creación de propuestas y usuario master de supervision

 

 

 

 



😍



😍

Entrevista a Castilla Termal

https://proposales.com/customers/castilla-termal


 

 

 

⭑ ⭑ ⭑ ⭑ ⭑

Cientos de hoteles y 

cadenas confían en 

nosotros



   

   

   



   

   

   




